For dig som ska
sOka foretagslan!

O Resultatbudget

Visa att ni har koll pa verksamheten,
forbered dig och trana presentationen

Visa aven att ni ar villiga att
skjuta till eget kapital, for
banken vill sillan ta hela

Gor en budget, aven om den inte
ar exakt sa ar det en signal till
banken att ni har tankt igenom

Foretagspresentation

O Verksamhet - Vad gor ni?

O Agare - Vilka ar ni? Finns det delagare?

[0 Styrelse - Finns det en styrelse? infér motet med banken.
[0 Anstallda - Har ni nagra anstallda?

[0 Kunder - Vilka ar era kunder? Var finns era kunder?

O Leverantorer - Vilka ar era leverantérer?

[0 Konkurrenter - Vilka ar era konkurrenter? Vad skiljer er fran konkurrenterna?
Foretagslan risken sjalv.

O Lan - Vad ska lanet anvandas till?

O Belopp - Hur mycket behéver ni lana?

O Aterbetalning - Hur ska lanet betalas tillbaka?

O Egen insats - Hur mycket pengar kan ni sjalv skjuta till?

O Sakerhet - Finns maskiner, varulager, fastigheter, borgesman, kundfordringar?
[0 Kassafldde - Hur ser foretagets in- och utbetalningar ut?

[0 Fordelar - Vilka fordelar for lanet med sig?
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Ekonomi

- Visar hur det har gatt for foretaget under rakenskapsaret

[l Likviditetsbudget - Visar nar forsaljningen sker och nar ni far betalt.

[0 Balansrakning

- Visar status pa alla era skulder, tillgangar och eget kapital vid ett givet tillfalle.

Tips for att oka likviditet:

nE

- Fakturera snabbare, andra till 10 eller 14 dagars betalningstid.

- Vid stora leveranser be kunden om en férskottsbetalning och

forlang era leverantorskrediter till 30, 40 eller 60 dagar
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